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E stato recentemente presentato Ulrex
annual report dello studio Althesys, docu-
mento di sintesi che fotografa annual-
mente il settore energetico ed elettrico in
Italia e nel Mondo.

E stato registrato un contesto di forte
cambiamento dell'industria energetica,
che diventa sempre piu internazionaliz-
zata, confermando il trend dello scorso
anno, e competitiva. In particolare i costi
di generazione delle FER sono sempre
pit concorrenziali con le fonti tradizio-
nali e i modelli di sviluppo delle rinnova-
bili mutano, con Llaffermarsi degli

L'avvento delle rinnovabili
condiziona il mercato elettricoe | . ..o ruuavia it costo
impone un nuovo market design investimento dell’eolico in Italia

impianti di piccola e media taglia e della
generazione diffusa.

L'avvento delle rinnovabili condiziona
anche il mercato elettrico e impone con
forza un nuovo market design. "Il mercato
dell'energia - ha spiegato infatti U'econo-
mista Alessandro Marangoni, coordina-
tore della ricerca e Ceo di Althesys - é in
continuo mutamento, grazie alle rinnova-
bili che hanno svolto un ruolo centrale e
competitivo anche rispetto alla genera-
zione tradizionale. Le imprese sono chia-
mate oggi ad affrontare una nuova sfida:
quella della digitalizzazione delle reti
elettriche che sta facendo nascere anche
in Italia innovativi modelli di business, in
grado di unire energie rinnovabili, effi-
cienza energetica e nuovi servizi”.

La mappatura degli investimenti nelle
FER nel 2015 registra 140 operazioni per
6.231 MW (+31,5% rispetto al 2014) e 9,9

miliardi di investimenti. Le operazioni di
crescita all’estero superano quelle di cre-
scita interna, contando il 53% del totale.
Nuovi impianti e progetti hanno fatto se-
gnare 2.402 MW e 3,77 miliardi di investi-
menti, con due terzi delle operazioni
avvenute all'estero. Le operazioni estere
sono il 46% con 2.961 MW censiti, soprat-
tutto eolici. Si affermano i grandi player,
tanto che le prime dieci aziende per po-
tenza installata coprono il 39% delle ope-
razioni con 3.187 MW (2.516 nel 2014) e
4,5 miliardi di euro contro i 3,6 del 2015.
Gli economics di eolico e fotovoltaico in
Europa mostrano un quadro dif-
ferenziato tra i vari Paesi. Leo-
lico e il pil sostenibile con un
differenziale LEOE - LCOE sem-

e superiore a quello della media

europea a causa degli elevati
costi di sviluppo e collegamento alla rete.
| costi di generazione si attestano attorno
ai 40 €/MWh in Francia e Danimarca,
mentre in Italia e in Grecia si arriva fino a
70 € /MWh.
Diverso il caso del fotovoltaico dove i
grandi impianti solo in alcuni casi sono
profittevoli nell’attuale quadro regolato-
rio e di mercato. Va meglio per gli im-
pianti di piccola e media taglia, che
godono di politiche di sostegno. Laddove
i ricavi superano i costi per le installazioni
tra 10 e 100 kW, i LCOE variano tra gli 85,5
€/MWh (Sud della Francia) e 115 [Regno
Unito).
Come visto, la tendenza all’internaziona-
lizzazione si & consolidata e il rallenta-
mento dei mercati europei spinge gli
investimenti verso le aree emergenti.
America Latina e Africa sono le destina-
zioni pil attrattive, caratterizzate da di-

sponibilita di vasti territori, alta produci-
bilita e politiche favorevoli che sosten-
gono la profittabilita. Meno appealing
invece quei Paesi come il Sudafrica e la
Cina, i cui mercati sono maturi e dal
grande potenziale, ma sono poco aperti
agli investitoti esteri nel settore rinnova-
bili. Nell'area dellAmerica Latina, il Bra-
sile ha un mix di generazione tra i pil
“rinnovabili”, con una percentuale del
78% del totale. Il Cile, nonostante l'as-
senza di incentivi diretti, sta avendo una
forte crescita nel settore FER grazie alle
condizioni ambientali favorevoli, all’ele-
vato grado di apertura del mercato, alla
stabilita economica e politica del Paese e
prezzi dell'energia mediamente piu ele-
vati che nel resto dell'area sudamericana.
In Africa, sicuramente il Marocco sta of-
frendo concrete possibilita di sviluppo,
grazie alla stabilita politica e sociale e ad
eccellenti condizioni naturali: fino a 2.300
kWh/mg all'anno di GHI per il solare e ca-
pacity factor con picchi del 45% per l'eo-
lico.

L'lrex annual report analizza, come ac-
cennato, U'evoluzione del mercato elet-
trico italiano, che sta vivendo una
profonda trasformazione, sia dal lato del
parco di generazione che nelle regole. La
revisione del quadro normativo deriva da
due macro categorie: una esogena, cioé il
processo di convergenza tra i vari Paesi
europei, e l'altra endogena, legata alle
politiche italiane. Nel primo caso, si punta
al recepimento del Target Model, mentre
circa il Mercato del Giorno Prima (MGP),
Ultalia ha completato il Market coupling
sulla frontiera settentrionale con esiti po-
sitivi. Piu complessa appare invece linte-
grazione del Mercato Infragiornaliero e di
Bilanciamento. Il continuos trading con la
chiusura delle sessioni un’ora prima della

consegna e la definizione di aree sovrana-
zionali in cui condividere le risorse di bi-
lanciamento e la riserva per la
regolazione sono tipiche di un modello di
dispacciamento decentralizzato, il cui re-
cepimento costituira la sfida prossima per
Ultalia, basata ora su un approccio centra-
lizzato.

Le politiche italiane proseguono su vari
temi, come la riforma dei servizi di inter-
rompibilita, dei criteri per l'assegnazione
degli strumenti di copertura del rischio di
volatilita del corrispettivo di uso della ca-
pacita di trasporto del settlement. Altri,
pur originandosi in ambito italiano, im-
pattano sul recepimento delle indicazioni
europee. Come la riforma degli shilancia-
menti effettivi, con la riduzione a due ma-
crozone, la revisione degli sbilanciamenti
per gliimpianti FRNP, la riforma del MSD,
con la revisione dei prodotti scambiati e
dei requisiti di abilitazione per la parteci-
pazione, in modo da estenderla ai soggetti
esclusi (impianti FRNP e Generazione Di-
stribuita o GD).

Infine, altro trend evidenziato dallo stu-
dio & la crescita dell’efficienza energe-
tica grazie a sistemi di accumulo e
soluzioni smart. Nel 2015 le operazioni
nel settore dell'efficienza energetica
hanno coperto il 15% del totale, contro il
5% dell'anno precedente. Gli accordi di
collaborazione pesano per il 38% e sono
principalmente partnership strategiche,
che vedono coinvolti player energetici e
tecnologici per lo sviluppo dei sistemi di
accumulo da integrare con impianti a fonti
rinnovabili, sistemi vehicle-to-grid e
smart grid. La digitalizzazione delle reti
consentira soluzioni “intelligenti”, cam-
biera i sistemi e modelli di business e
contribuira alla crescita della genera-
zione distribuita.l




