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IREX,NEL 2013 LE IMPRESE ITALIANE HANNO INVESTITO ALLUESTERO 2.9MLD €

Rinnovabili sempre piu da export

DI ANGELICA ROMANI

all’estero. La risposta delle aziende del

settore all'impasse sul mercato dome-
stico & quella di andare a costruire impianti
green in altri Paesi. Nel 2013, in ltalia, sono
stati prodotti 5.832 megawatt di energia pu-
lita, il 25% in meno rispetto all’anno prece-
dente, con investimenti per 7,8 miliardi di
euro. Di contro, all’estero, gli investimenti
delle aziende italiane sono cresciuti del
16%. avvicinandosi a 2,9 miliardi. T dati
emergono dall’Trex annual report 2014 di
Althesys sulle rinnovabili, presentato ieri a
Roma. «Si sta delineando un nuovo modello
di mercato», ha spiegato Alessandro Maran-
goni, ceo di Althesys e direttore scientifico
dell’Trex Annual Report, «In pratica, mentre
da noi nel 2013 rispetto all’anno preceden-
te si investiva il 39% in meno nell’eolico e
il 30% in meno nel fotovoltaico, le indu-
strie italiane realizzavano oltre tre quarti
dei nuovi impianti 1n altri Paesi, specie nei
mercati emergenti e nelle Americhe: circa
1.900 megawatt su 2.400 totali». Come
dimostra anche il piano strategico di Enel
Green Power (si veda anche MF-Milano
Finanza di ieri), si vanno a esplorare e a
cogliere le opportunita offerte dall’ Africa
e anche dall” Asia, oltre che dal Sud e Nord
America, ormai approdi classici per I'ener-

I e rinnovabili italiane vanno sempre piil

gia verde. Tante ragioni spiegano perché la
nuova frontiera delle rinnovabili si sta pro-
gressivamente allontanando dall’Ttalia. In
Brasile e in Cile, per esempio, I'eolico ha
un costo addirittura minore rispetto alle fonti
tradizionali. In Cina, i numeri sono impres-
sionanti: nel 2013 sono stati installati ben 16
mila Mw di eolico e 12 mila di fotovoltaico.
1l Giappone garantisce tariffe interessanti.

L'India ha un assetto regolatorio farragi-
noso ma costi di costruzione molto bassi.
In Sudafrica, come dimostra il successo di
Egp, le gare per I'assegnazione di impianti
eolici e solari hanno aperto la strada a molte
imprese italiane, anche attraverso alleanze
tra big e piccole-medie aziende pure rene-
wable. Attenzione anche alla Turchia con
una domanda di elettricita in forte crescita

e prezzi crescenti, insomma | opposto del-
la situazione italiana, e al Marocco, dove
ripartiranno le gare pubbliche.

«Il mercato & sempre pill competitivo e
quindi & naturale che le aziende italiane
guardino all”estero», ha osservato Fran-
cesco Sperandini, direttore della divisione
operativa del Gse, il Gestore dei servizi
energetici. «Se nel nostro Paese, come
dice il rapporto Althesys, lo sviluppo &
frenato da fisco e burocrazia la cosa non
. mi meraviglia». La conferma & nel rap-
porto, dove si legge che il gap di costo
del fotovoltaico tra Italia e Germania &
di 18,5 euro. Di questi, ben 11 euro sono
imputabili proprio «ai maggiori oneri bu-
rocratici e fiscali». Secondo Sperandini,
anche ora nella stagione post-incentivi
«possono esserci altre opportunita per
le imprese, dai vantaggi fiscali al mec-
canismo dello scambio sul posto, che
consente di mettere in rete I'energia
prodotta ma non autoconsumata per ri-
tirarla in un secondo momento». Quanto
al ruolo del Gse, per Sperandini va raceolta
la sfida lanciata dal rapporto «continuando
sempre di pitt nella convinzione di essere
«casa di vetro» non soltanto per operatori e
associazioni, ma anche nei confronti delle
banche, perché le asimmetrie informative
non scarichino i propri effetti perniciosi
sulla bancabilita e sui costi di capitale».
(riproduzione riservata)



